
Marketing auf Zeit für Roten Trading AG, 2563 Ipsach 
 

Ausgangslage: Roten Trading vertreibt Produkte von Lubegard, Schmierstoffe für Garagisten. Mehr über die Produkte sehen Sie unter 

www.lubegard.eu 

 

Aufgabe war es, im deutschsprachigen Markt (D/A/CH) die Produkte richtig zu kommunizieren, die dazu nötigen Kommunikationsmittel zu 

erstellen und zu produzieren, um das Vertriebsnetz auszubauen und Kunden zu gewinnen.  

 

Das Mandat dauerte 4 Monate und umfasste folgende Gebiete: 

 Instruktionsvideos für Garagisten mit Text versehen d/f 

 Promovideo Text bearbeiten  f 

 Kommunikationsmittel (Faltprospekt) für den Wiederverkäufer erstellen (Auswahl der Produkte, technische Texte, 

Anwendungsbeispiele, Darstellung) 

 Kommunikationsmittel (Kurzprospekt) für den Endverbraucher schaffen (Auswahl der Produkte, technische Texte der Zielgruppe 

anpassen, Anwendungsbeispiele, Darstellung) 

 Mailings an Wiederverkäufer und potenzielle Firmen-Kunden vorbereiten und durchführen 

 Preislisten und andere Arbeitsdokumente wie Präsentationen erstellen und gestalten 

 Geeignete Vertriebs-Partner D/A/CH suchen und vorschlagen 

 Marketing-Beratung der Vertriebspartner für Events und Promotionen 

 Uebersetzungsdienstleistungen d/i in Verkaufsgesprächen 

 Enge Zusammenarbeit mit dem Aussendienst-Mitarbeiter 

  

4- seitiger Flyer für Endverbraucher für ein Produkt, das Motorenöl stabiler und schmierfähiger macht: 

 

 

 
 

http://www.lubegard.eu/

